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Eigene Praxis

/Vorbereitungsphase\ / Griindungsphase \ / Betreuungsphase \

Pers. Erwartungen * Rentabilitatsplan Laufende Betreuung
* Businessplan » Uberwachung der

Praxiskennzahlen
* Planung
Praxiserweiterungen

. . Programme zur
Standort u. Wettbewerb * Finanzierungskonzept Mitarbeiterbindung

 Praxisformen * Verhandlungen mit + Einbettung in finanzielle
* Praxissuche B'ar.1ken Gesamtplanung
\Zulassungsvoraussetzuy leSlkomanagement J K /

Neutrale Beratung / Unabhéangigkeit
Pauschales Honorar (i. d. R. 1 % vom Kaufpreis)
Spezialisierung
Langjahrige Erfahrung

Familiares Umfeld _
Zusatzqualifikationen * Kaufpreisverhandlung

Rahmenbedingungen » Ggf. Praxisbewertung
Umsatzchancen * Vertragsgestaltung .




